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Program studiow: S_HiD_N5_21Z

Moduł: Moduł ogólny
Przedmiot Forma zajęć
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Etyka zawodowa O 25 1.00 3 Ćwiczenia
audytoryjne 8 17 1.00 Zaliczenie

na ocenę

Język angielski O 75 3.00

1 Lektorat 8 17 1.00 Zaliczenie
na ocenę

2 Lektorat 8 17 1.00 Zaliczenie
na ocenę

3 Lektorat 8 17 1.00 Zaliczenie
na ocenę

Komunikacja interpersonalna O 75 3.00
1 Wykład 8 17 1.00 Egzamin

1 Warsztaty 16 34 2.00 Zaliczenie
na ocenę

Podstawy ekonomii O 100 4.00
1 Wykład 8 42 2.00 Zaliczenie

na ocenę

1 Ćwiczenia
audytoryjne 8 42 2.00 Zaliczenie

na ocenę

Podstawy prawa O 50 2.00 1 Wykład 8 42 2.00 Zaliczenie
na ocenę

Techniki informatyczne O 100 4.00
1 Wykład 8 42 2.00 Zaliczenie

na ocenę

1 Ćwiczenia
laboratoryjne 8 42 2.00 Zaliczenie

na ocenę

Zdrowy styl życia O 50 2.00
1 Wykład 4 21 1.00 Zaliczenie

na ocenę

1 Ćwiczenia
audytoryjne 4 21 1.00 Zaliczenie

na ocenę
Moduł: Moduł kierunkowy
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Elementy prawa dla handlowców O 100 4.00
1 Wykład 16 34 2.00 Egzamin

1 Ćwiczenia
audytoryjne 8 42 2.00 Zaliczenie

na ocenę

Narzędzia promocji i komunikacja marketingowa O 175 7.00
2 Wykład 8 67 3.00 Zaliczenie

na ocenę

2 Ćwiczenia
audytoryjne 24 76 4.00 Zaliczenie

na ocenę

Prognozowanie sprzedaży O 100 4.00
3 Wykład 8 42 2.00 Egzamin

3 Ćwiczenia
audytoryjne 16 34 2.00 Zaliczenie

na ocenę

Psychologia zachowań klienta O 75 3.00
2 Wykład 8 17 1.00 Egzamin

2 Ćwiczenia
audytoryjne 16 34 2.00 Zaliczenie

na ocenę

Relacje z klientami i techniki sprzedaży O 100 4.00
1 Wykład 8 42 2.00 Zaliczenie

na ocenę

1 Ćwiczenia
audytoryjne 8 42 2.00 Zaliczenie

na ocenę

Strategie i struktury w handlu O 50 2.00
2 Wykład 8 17 1.00 Zaliczenie

na ocenę

2 Ćwiczenia
audytoryjne 8 17 1.00 Zaliczenie

na ocenę
Moduł: Moduł specjalistyczny
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Handel elektroniczny (E-commerce) O 125 5.00
3 Wykład 16 59 3.00 Egzamin

3 Ćwiczenia
laboratoryjne 16 34 2.00 Zaliczenie

na ocenę

Logistyczna obsługa klienta O 100 4.00
3 Wykład 8 42 2.00 Egzamin

3 Ćwiczenia
laboratoryjne 8 42 2.00 Zaliczenie

na ocenę

Systemy i sieci dystrybucji O 150 6.00
3 Wykład 8 67 3.00 Egzamin

3 Ćwiczenia
laboratoryjne 16 59 3.00 Zaliczenie

na ocenę

Systemy informatyczne w handlu i dystrybucji O 150 6.00

2 Wykład 8 17 1.00 Zaliczenie
na ocenę

2 Ćwiczenia
audytoryjne 16 34 2.00 Zaliczenie

na ocenę

3 Ćwiczenia
audytoryjne 16 59 3.00 Zaliczenie

na ocenę

Tworzenie i zarządzanie zespołem sprzedażowym O 200 8.00
2 Wykład 8 92 4.00 Egzamin

2 Ćwiczenia
audytoryjne 16 84 4.00 Zaliczenie

na ocenę
Moduł: Moduł praktyk
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Praktyka kierunkowa O 160 6.00 2 Praktyka 160 6.00 Zaliczenie
na ocenę

Praktyka ogólna O 160 6.00 1 Praktyka 160 6.00 Zaliczenie
na ocenę

Praktyka specjalnościowa O 160 6.00 3 Praktyka 160 6.00 Zaliczenie
na ocenę

Moduł: Moduł uzupełniający
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Bezpieczeństwo i Higiena Pracy O 4 0.00 1 Wykład 4 0.00 Zaliczenie
na ocenę

Szkolenie biblioteczne O 4 0.00 1 Ćwiczenia
audytoryjne 4 0.00 Zaliczenie

na ocenę


